SOVEREIGN REVENUE INTELLIGENCE « DOSSIER CIBLE

Dossier Décisionnaire : Directeur Financier (CFO) @
Stellantis

Livrable certifié et audité conformément au protocole Zero-Ban & Profiling DISC.

Décideur Certifié Nommeé il y a 54 jours (Fenétre
: Jean-Marc Dubois Statut Mandat : critique des 90 premiers jours)

Profil DISC Calibré C - Consciencieux (Analytique &

Entreprise Cible : Stellantis Risque)
https://www.linkedin.com/in/jean-mar EN POSTE ACTUEL (OSINT
Lien LinkedIn : c-dubois-stellantis-finance Vérification : VALIDE)

1. Profiling Psychométrique & Déclencheurs Décisionnels

Dominante Comportementale : Profil C (Conscientieux / Analytique)

» Ce qui le fait réagir : Les chiffres vérifiables, la conformité réglementaire, la réduction des risques d'audit, les
références normatives et les benchmarks chiffrés.

» Ce qui le fait fuir immédiatement : L'enthousiasme commercial superficiel, les promesses vagues du type 'gagnez
30% de productivité', le jargon commercial agressif et les relances quotidiennes non motivées.

 Postulat d'entrée : Adopter une posture de pair expert technique ou d'auditeur, jamais de vendeur en prospection.

2. Lead Magnet d'Apport Immédiat (Zéro Mendicité)

Ressource Stratégique : Grille d'audit des clotures financiéres & automatisation des rapprochements multi-ERP

Obijectif : Apporter une valeur concréte des le premier contact sans exiger d'appel commercial préalable, créant une dette de
réciprocité positive.

3. Séquence d'Accroche Calibrée (Préte a Envoyer)
A. Note d'invitation LinkedIn (< 300 caracteres) :

« Bonjour Jean-Marc, félicitations pour votre prise de fonction a la direction financiere de Stellantis. Face aux enjeux de
consolidation des entités, j'ai compilé une synthese des risques de divergence comptable sur le premier semestre. Si vous
souhaitez y jeter un ceil sans engagement. »

B. Message InMail des 90 Premiers Jours :



Objet : Cartographie des divergences de consolidation post-fusion

Bonjour Jean-Marc,

Lors d'une prise de direction financiere chez un constructeur de la taille de Stellantis, le défi des 90 premiers jours
repose sur la visibilité réelle des flux de trésorerie inter-filiales et I'harmonisation des ERP (SAP vs Oracle legacy).

Nous avons modélisé une matrice d'audit automatisée qui permet de diviser par 3 le cycle de réconciliation sans
perturber vos équipes comptables actuelles.

Je ne cherche pas a vous vendre une prestation : seriez-vous ouvert a ce que je vous transmette ce diagnostic
comparatif pour votre revue du trimestre ?
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